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INTISARI 

 

Program Bantu Prediksi Penjualan dengan Metode Brown’s One Parameter Linear 

Studi Kasus : Toko Besi Kana, Yogyakarta  

 

Toko Kana adalah toko besi yang memiliki 3 cabang yang berdomisili di 

Yogyakarta. Masalah yang sering dihadapi toko Kana adalah penjualan barang yang 

tidak merata di ketiga cabang sehingga terjadi transaksi diantara ketiga cabang. 

Dalam skripsi ini dibuat program bantu untuk memprediksi penjualan 

dengan menggunakan metode Brown’s One Parameter Linear. Data masukan dalam 

sistem ini adalah rekap penjualan bulanan yang nantinya akan diproses oleh sistem 

untuk memprediksi periode berikutnya. Hasil keluaran dari sistem ini berupa nilai, 

grafik prediksi jumlah penjualan untuk periode mendatang dan besarnya kesalahan 

prediksi. 

Hasil penelitian menunjukkan bahwa konstanta penghalusan atau alpha 

yang paling cocok adalah 0,1. Periode data yang terlalu banyak menyebabkan prediksi 

tidak baik. 
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BAB 1 

PENDAHULUAN 

 
 
1.1 Latar Belakang Masalah 

 Toko besi Kana merupakan toko besi yang hanya menjual bermacam-macam jenis 

besi saja dan tidak menjual bahan bangunan seperti pipa ledeng, paku, semen, dll. Jadi 

toko ini bukan toko besi dan bangunan karena tidak menjual jenis-jenis bahan 

bangunan. Toko besi ini memiliki beberapa cabang toko yang berdomisili di 

Yogyakarta. Setiap toko / cabang masing-masing memiliki gudang penyimpanan 

barang dari pembelian pada supplier yang langsung dikirim dari supplier. Di masing-

masing toko / cabang sudah terdapat aplikasi atau program untuk melayani proses 

penjualan, pembelian, dan manipulasi data lainnya. Sampai saat ini, jika satu toko 

terdapat barang dengan stok dibawah stok minimal, bagian kasir atau admin yang 

sedang berjaga akan menghubungi satu demi satu cabang lainnya yang dirasa memiliki 

stok barang yang masih banyak / stok paling banyak diantara cabang-cabang lainnya. 

Dan hal semacam ini akan menjadi masalah jika terus menerus berlangsung yang 

dimana dapat menjadikan data transaksi penjualan dan barang tidak valid ataupun dapat 

terjadi kecurangan oleh kasir / pegawai toko. 

 Hal tersebut membuat pemilik toko membangun sebuah gudang besar yang 

berfungsi untuk penyimpanan barang dari pembelian pada supplier dan kemudian akan 

diambil oleh masing-masing cabang. Di setiap bulan tentunya barang yang diambil 

oleh semua cabang tidak sama jumlahnya dan juga setiap bulannya tidak sama dengan 

bulan-bulan yang lalu. Pemiliki toko menjadi repot jika ternyata saat pertengahan bulan 

terdapat cabang yang stok suatu barangnya berada di bawah stok minimal yang dimana 

hal tersebut seperti kembali ke sistem sebelumnya(menghubungi satu-satu cabang yang 

memiliki stok yang dirasa masih banyak) yang tentunya akan muncul masalah lama 

yang terulang. 

 Sampai saat ini jumlah pembelian persediaan barang ke supplier dilakukan manual 

meskipun sudah menggunakan aplikasi untuk transaksi penjualan dan pembeliannya 

karena tidak ada program bantu untuk menganalisis transaksi yang pernah terjadi untuk 
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memprediksikan jumlah stok barang yang efektif untuk bulan tertentu dan tentunya 

akan repot jika dilakukan penghitungan manual untuk lebih dari satu cabang yang 

dimiliki. 

 

 

1.2 Rumusan Masalah 

Berdasarkan latar belakang masalah yang telah diuraikan diatas dapat dirumuskan 

masalah sebagai berikut : 

Apakah penghitungan prediksi penjualan barang di Gudang Toko Besi Kana dapat 

dilakukan menggunakan metode Brown’s One Parameter? 

 

 

1.3 Batasan Masalah 

Dalam implementasi program bantu ini diberikan beberapa batasan sebagai berikut: 

a) Sistem ini hanya berlaku pada Gudang Besar Toko Besi “KANA GROUP”  

b) Periode data yang digunakan adalah data penjualan bulanan 2010 s/d 2011 

(data penjualan tahun 2011 digunakan sebagai pembanding) 

c) Jenis barang yang akan diteliti sebanyak 3 jenis yang masing-masing sebanyak 

1-3 barang untuk setiap jenisnya 

d) Data yang diteliti diambil dari cabang “KANA GROUP”, terdiri dari 3 toko, 

yaitu Kana, Kharis dan Rhema 

e) Proses prediksi dilakukan dengan perhitungan metode Brown’s One Parameter 

Linear 

f) Sistem berbasis aplikasi desktop dan bersifat single user, menggunakan bahasa 

pemrograman Microsoft Visual Fox Pro 9.0    
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1.4 Tujuan Penelitian 

 Tujuan yang hendak dicapai adalah merancang dan membuat sebuah program 

bantu yang dapat membantu gudang besar toko besi dalam memprediksi pengambilan 

barang ke supplier untuk periode selanjutnya pada semua cabang toko. 

1.5 Metode Penelitian 

1.5.1 Analisis Kebutuhan 

a) Mengumpulkan data-data yang diperlukan. Data yang diperlukan 

diambil dari Toko Besi Kana Group. 

b) Mencatat kebutuhan dan fungsi-fungsi yang diperlukan oleh sistem 

dengan melakukan wawancara dengan admin dan pemilik toko besi 

Kana Group. 

c) Mempelajari bahan-bahan berupa teori atau contoh-contoh kasus yang 

ada dalam literature, buku, artikel ataupun bahan lainnya yang 

berhubungan dengan prediksi terutama metode Brown’s One 

Parameter Linear. 

1.5.2 Perancangan Sistem 

a) Melakukan perancangan antarmuka. 

b) Pemodelan fungsi-fungsi yang dibutuhkan sistem. 

c) Penulisan program. 

1.5.3 Implementasi dan Evaluasi Sistem 

a) Melakukan implementasi terhadap sistem yang sudah dirancang 

Perancangan sistem yang mampu melakukan prediksi penjualan dari 

beberapa periode data penjualan untuk periode berikutnya. 

b) Melakukan evaluasi terhadap sistem 

Melakukan pengujian sistem untuk mengetahui seberapa efektif dan 

efisien data yang dihasilkan. 
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1.6 Sistematika Penulisan 

a) BAB 1 :     pada bab ini terdiri dari latar belakang masalah, rumusan masalah, 

batasan masalah, tujuan penelitian, metode penelitian, dan 

sistematika penulisan. 

b) BAB 2 :     bab 2 ini berisi teori-teori yang digunakan dalam penelitian yang 

dibagi menjadi beberapa bagian yaitu tinjauan pustaka dan 

landasan teori. 

c) BAB 3 : membahas mengenai perancangan sistem yang akan dibangun. 

d) BAB 4 : bab yang berisi hasil implementasi dan analisis sistem. 

e) BAB 5 : bab penutup yang berisi kesimpulan dan saran dari hasil penelitian 

yang telah dibuat 
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BAB 5 

KESIMPULAN DAN SARAN 

 

5.1  Kesimpulan 

    Dari penelitian yang telah dilakukan, didapatkan kesimpulan 

sebagai berikut : 

a) Metode Brown’s One Parameter Linear pada toko besi memiliki nilai 

konstanta penghalusan (α) yang lebih cocok adalah 0,1 untuk maksimal 

12 periode pada data penjualan. 

b) Untuk kasus penjualan besi ini, jika menggunakan periode data 

penjualan yang terlalu banyak maka hasil prediksi akan semakin tidak 

baik. 

5.2  Saran 

    Saran-saran yang diberikan penulis untuk pengembangan lebih lanjut 

adalah sebagai berikut : 

a) Sebaiknya dibuat aplikasi berbasis website agar bisa selalu Real-Time 

saat akan memprediksi bulan yang akan datang untuk semua cabang 

yang dimiliki. 

b) Ada baiknya aplikasi ini bisa melihat dan memprediksi penjualan pada 

saat terdapat hari raya. 
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