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ABSTRAK 

 

 

Maruni Fashion merupakan perusahaan swasta yang bergerak dalam 

bidang fashion, yang penjualannya sampai berbagai kota di Yogyakarta dan Jawa 

Tengah. Manajer dituntut harus mampu manganalisa lingkungan yang terus 

berubah-ubah dan memprediksi berbagai kemungkinan yang akan terjadi di masa 

depan. Salah satu yang bisa dilakukan adalah dengan mempelajari nilai penjualan 

yang ada pada masa lalu untuk meramalkan penjualan di masa yang akan datang, 

sehingga diketahui jumlah barang yang harus dipesan. Jika manajer tidak dapat 

memprediksi secara tepat, stok barang bisa berlebihan maupun kurang dalam hal 

ini berpengaruh dalam perputaran uang. 

 

Untuk membantu manajemen perusahaan, diperlukan suatu system 

terkomputerisasi dalam melakukan peramalan nilai penjulan untuk mengelola 

jumlah persediaan yang harus ada dengan lebih tepat. Proses peramalan 

menggunakan metode Autoregressive diharapkan dapat membantu meramalkan 

jumlah barang yang akan terjual untuk periode yang akan datang. 

 

Hasil yang dicapai dari penilitian adalah metode autoregressive ini dapat 

meramalkan penjualan barang pada periode berikutnya. Permalan ini dapat 

menentukan penentuan jumlah barang yang harus di pesan, sehingga terhindar 

dari kekurangan dan kelebihan stok barang. 
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ABSTRAK 

 

 

Maruni Fashion merupakan perusahaan swasta yang bergerak dalam 

bidang fashion, yang penjualannya sampai berbagai kota di Yogyakarta dan Jawa 

Tengah. Manajer dituntut harus mampu manganalisa lingkungan yang terus 

berubah-ubah dan memprediksi berbagai kemungkinan yang akan terjadi di masa 

depan. Salah satu yang bisa dilakukan adalah dengan mempelajari nilai penjualan 

yang ada pada masa lalu untuk meramalkan penjualan di masa yang akan datang, 

sehingga diketahui jumlah barang yang harus dipesan. Jika manajer tidak dapat 

memprediksi secara tepat, stok barang bisa berlebihan maupun kurang dalam hal 

ini berpengaruh dalam perputaran uang. 

 

Untuk membantu manajemen perusahaan, diperlukan suatu system 

terkomputerisasi dalam melakukan peramalan nilai penjulan untuk mengelola 

jumlah persediaan yang harus ada dengan lebih tepat. Proses peramalan 

menggunakan metode Autoregressive diharapkan dapat membantu meramalkan 

jumlah barang yang akan terjual untuk periode yang akan datang. 

 

Hasil yang dicapai dari penilitian adalah metode autoregressive ini dapat 

meramalkan penjualan barang pada periode berikutnya. Permalan ini dapat 

menentukan penentuan jumlah barang yang harus di pesan, sehingga terhindar 

dari kekurangan dan kelebihan stok barang. 
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BAB 1 

PENDAHULUAN 

 

 

1.1 Latar Belakang Masalah 

Toko Maruni Fashion merupakan perusahaan swasta yang bergerak dalam bidang 

fashion, yang penjualannya samapai berbagai kota di Yogyakarta dan Jawa Tengah. Bagian 

pemasaran toko Maruni Fashion merupakan bagian yang sangat penting untuk memasarkan 

produk. Pada saat melakukan pengambilan keputusan, pemilik toko Maruni Fashion sering 

mengalami kesulitan, terutama dalam meramalkan penjualan pada masa yang akan datang. Oleh 

karena itu, pemilik dituntut harus mampu menganalisa lingkungan yang terus berubah-ubah dan 

memprediksi berbagai kemungkinan yang akan terjadi di masa depan. Salah satu yang bias 

dilakukan adalah dengan mempelajari dokumen-dokumen penjualan yang ada pada masa lalu 

untuk mengetahui berapa banyak produk yang telah dipesan. 

Peramalan jumlah penjualan di masa depan dimaksudkan untuk mengendalikan jumlah 

stok barang yang ada, dengan demikian dapat dihindari kekurangan atau kehabisan barang. 

Sehinga permintaan konsumen dapat terpenuhi sesuai dengan waktu yang telah dijadwalkan. 

Oleh karena itu, diperlukan suatu sistem terkomputerisasi untuk membantu manajemen 

toko Maruni Fashion, dalam melakukan peramalan nilai penjualan untuk mengelola jumlah 

persediaan yang harus ada dengan lebih cepat dan tepat. Langkah awal yang dilakukan dalam 

penelitian ini adalah pemilahan data penjualan per periode penjualan bulanan dengan 

menggunakan metode regresi linear sederhana. Metode ini merupakan metode peramalan yang 

digunakan untuk melihat trend dari data deret waktu. Bagaimana mengolah data penjualan 

tersebut menggunkan teknik regresi linear sederhana menjadi informasi prediksi penjualan yang 

bermanfaat bagi Toko Maruni Fashion. 
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1.2 Rumusan Masalah 

 

Dari latar belakang yang ada, maka perumusan masalahnya adalah mengimplementasikan 

metode Autoregressive untuk melakukan proses peramalan penjualan sehingga menghasilkan 

informasi prediksi penjualan di masa mendatang. 

 

1.3 Batasan Masalah 

 

Adapun batasan masalah dari system ini adalah : 

a) Penelitian ini menggunakan data transaksi penjualan per kategori barang bulanan 

pada toko Maruni Fashion, Semarang. 

b) Data aktual yang dipakai untuk meramalkan penjualan mulai periode januari 2009 

sampai dengan februari 2012 berdasarkan nota transaksi dari Toko Maruni 

Fashion.  

c) Adapaun data yang dipakai hanyalah data transaksi penjualan bulanan barang 

regular, tidak menghitung barang diskon. Sistem peramalan penjualan ini hanya 

berlakuk pada toko Maruni Fashion. 

d) Program menggunakan Single User, menggunakan bahasa pemrograman 

Microsoft Visual Fox Pro 9.0 

 

1.4 Tujuan Penelitian 

 

Tujuan yang hendak dicapai dari pembuatan penelitian ini adalah merancang dan 

membangun suatu program bantu dengan menerapakan metode Autoregressive untuk melakukan 

proses peramalan penjualan agar dapat memprediksi jumlah prosuk jadi yang harus dipesan pada 

periode sebelumnya. 

 

1.5 Sistematika Penulisan 

 

Dalam penulisan skripsi ini akan diperjelas juga sistematika penyusunan sesuai dengan  

prosedur yang ada. Tujuannya adalah diperoleh gambaran tentang isi dari tugas akhir. 
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Sistematika penulisan ini disesuaikan dengan ketentuan yang telah diatur pada tata cara 

penulisan tugas program studi Sistem Informasi Universitas Kristen Duta Wacana. 

Bab 1, merupakan pendahuluan yang memberikan gambaran umum tentang sistem yang 

dibuat, berisikan latar belakang masalah, rumusan masalah, batasan masalah, tujuan dari 

penelitian, metodoloi penelitian, dan sistematika penulisan. Pada bab 2, menjelaskan tentang 

landasan teori yang digunakan oleh penulis dalam perancangan system. Landasan teori yang 

digunakan adalah system pendukung keputusan, metode Autoregressive, dan data flow diagram. 

Bab 3, menjelaskan tentang metode penelitian yang digunakan dan menganalisa proses 

bisnis kedalam system komputerisasi yang baru. Bab 4 adalah implementasi dan evaluasi, 

membahas mengenai perancangan system aplikasi yang akan dibuat, mencakup desain proses 

dengan menggunakan diagram, struktur file serta rancangan input output sampai dengan 

implementasi. Dan Bab 5 penutup, merupakan bab yang berisi kesimpulan dan saran yang dapat 

digunakan sebagai bahan perbaikan dan pengembangan dari kegiatan perancangan dan 

pembuatan system informasi. 
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BAB 5 

KESIMPULAN DAN SARAN 

 

5.1  Kesimpulan 

    Dari penelitian yang telah dilakukan, didapatkan kesimpulan sebagai 

berikut : 

a) Metode Autoregressive dapat melakukan peramalan, tetapi metode ini 

mempunyai kelemahan yaitu ketika terjadi nilai penjualan yang naik 

tinggi ataupun turun secara fluktuatif. 

b) Dari hasil perhitungan peramalan dengan data, didapatkan bahwa 

autoregressive tidak sesuai untuk perhitungan peramalan pada 12 periode, 

tetapi lebih sesuai untuk perhitungan peramalan 1 periode (1 bulan). 

c) Jumlah data yang dimasukkan dalam perhitungan tidak memiliki 

pengaruh yang signifikan terhadap hasil peramalan. Jumlah data 

mempengaruhi nilai B. 

d) Tingkat ketepatan untuk peramalan penjualan mencapai 77% jika nilai 

penjualan tidak naik tinggi ataupun turun secara fluktuatif. 

5.2  Saran 

Saran-saran yang diberikan penulis untuk pengembangan lebih lanjut 

adalah sebagai berikut : 

a) Sebaiknya dibuat aplikasi berbasis website agar bisa selalu Real-Time saat 

akan memprediksi bulan yang akan datang untuk semua cabang yang 

dimiliki. 

b) Ada baiknya aplikasi ini bisa melihat dan memprediksi penjualan pada 

saat terdapat hari raya. 
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